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In de nieuwe kas wilde Stefan Slijkerman, Di-
recteur van Slijkerman Kalanchoë, een werkom-
geving creëren waarin integratie een grote rol 
speelde. “Onze mechanische- en ERP automa-
tiseringswensen konden door meerdere partijen 
prima ingevuld worden, daar hadden we voldoen-
de keuze in. Dit waren echter op zichzelf staande 
producten die gekoppeld konden worden met 
een fi nancieel pakket. De fi nanciële integratie én 
de actieve samenwerking tussen Van Zaal voor 
de automatische containersystemen, Flier Sys-
tems voor het afl eversysteem en Indigo Solutions 
voor het ERP deel  was belangrijk voor onze uit-
eindelijke keuze.”

Doorslaggevend was het basisproduct waarmee In-
digo werkt; Microsoft Dynamics NAV. De tuinbouw-
oplossing van Indigo -IS Agriware- is gebaseerd op 
dit ERP product en dat bood Slijkerman voldoende 
stabiliteit en vertrouwen om hiertoe te besluiten. “De 
voordelen van een Microsoft product zijn eenvoudig te 
benoemen; er is een duidelijk upgrade beleid en het is 
voorbereid om eventueel maatwerk te faciliteren. Me-
dewerkers kunnen er snel mee werken, het is herken-
baar omdat het dezelfde stijl als Outlook heeft. Verder 
is het een stabiel platform dat je ook in de toekomst 
in staat stelt om het te blijven gebruiken. Tenslotte 
werkt Microsoft met partners die de branchespe-
cifi eke kennis inbrengen,” aldus Stefan Slijkerman.

Nadat enkele bestaande klanten van Indigo Soluti-
ons als referent waren bezocht en Stefan voldoende 

aansluiting zag op zijn eigen processen, is besloten 
om met NAV en IS Agriware te gaan werken. “Op 
het moment dat ik de beslissing nam, was IS Agri-
ware vooral gericht op Phalaenopsis kwekerijen. We 
zagen echter voldoende basis functionaliteit om op 
door te borduren en zo een oplossing te creëren die 
geschikt was voor een bloeiende potplantenkwekerij. 
We hebben wat kinderziektes gehad én opgelost om 
tot de inrichting te komen. Zo wilden we bijvoorbeeld 
een Florecom koppeling die nog niet voorzien was. 
Die is samen met ons tot stand gekomen en is nu 
een standaard onderdeel van de oplossing. Verder 
waren de onderdelen kasregistratie, verkoop lever-
systeem en containertransport voor ons essentieel.” 

Het implementatietraject is gefaseerd aangepakt. 
“Dat was heel bewust om onze kwekerij van niet ge-
automatiseerd naar volledig geautomatiseerd te bren-
gen. Als je bezig bent met een implementatie en een 
en ander vorm begint te krijgen, dan zie je dingen in 
een ander perspectief. Dat kost tijd. Verder groeit je 
bedrijf door terwijl je aan het implementeren bent en 
dat vereist wellicht aanpassingen op eerdere beslui-
ten. Uiteindelijk zijn wij een klein jaar bezig geweest 
om de oplossing compleet neer te zetten.” Het traject 
is intensief begeleid door de dedicated consultant van 
Indigo Solutions. “We hadden al begrepen van klan-

“Ik zou de oplossing 
zeker aanbevelen bij 
collega kwekers.”
 
Stefan Slijkerman,
Directeur Slijkerman Kalanchoë 

Indigo Solutions BV is een IT specialist 
voor de tuinbouw die zich richt op de 
optimalisatie van bedrijfsprocessen op 
kwekerijen. Hiertoe heeft Indigo twee 
standaard oplossingen ontwikkeld. Voor 
een optimaal inzicht in de logistieke 
en fi nanciële processen is IS Agriware 
ontwikkeld, een add-on gebaseerd op 
het standaard ERP softwarepakket 
Microsoft Dynamics™ NAV. Voor de 
aansturing, visualisatie & communicatie 
met diverse mechanische systemen is 
ISAL software ontwikkeld.   
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Slijkerman Kalanchoë veredelt en 

kweekt Kalanchoës en verkoopt 

stekmateriaal. In 2008 heeft 

Slijkerman de glasopstanden tot 5 

hectare vergroot door een geheel 

nieuwe kas te plaatsen. Hierin is een 

state of the art kwekerij gehuisvest 

die het hele jaar Kalanchoës levert, 

zowel nationaal als internationaal.  
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ten dat de branchekennis van de consultants sterk 
aanwezig was. Dat kan ik echt beamen. Onze con-
sultant adviseerde ons, ondersteunde ons waar nodig 
en was een echte sparringpartner,” aldus Slijkerman. 
 
Slijkerman Kalanchoë heeft het grootste deel van 
de bedrijfsprocessen ondergebracht in NAV zoals 
inkoop, verkoop, planning, facturatie, relatiebeheer, 
voorraad en productieplanning. Een van de belang-
rijkste elementen voor de kweker is de orderinvoer. 

“We zien al enige tijd een verschuiving in de order-
grootte. We ontvangen meer orders, maar de orders 
zijn kleiner en eindklant specifieker geworden. Dat 
betekent dus dat we meer order regels in dienen te 
geven. Om dat zo werkbaar mogelijk te houden en 
omdat  we altijd eindklant gericht werken, zijn de spe-
cificaties (per eindklant) vastgelegd in het systeem. 
Alle specifieke eisen en bijbehorende prijzen zijn voor 
ons inzichtelijk en makkelijk aan te passen. Daar-
mee kunnen we de eindklanten monitoren en hun 
wensen centraal stellen. NAV biedt die mogelijkheid.” 
 
Slijkerman werkt nu enige tijd met het systeem en is 
er tevreden over. “Ik zou de oplossing zeker aanbeve-
len bij collega kwekers. We hebben destijds gekozen 
voor een stabiel platform en dat heeft zich bewezen. 
NAV heeft nog niet één keer plat gelegen. We doen 
veel in het systeem, maar benutten nog steeds niet 
alle onderdelen. Het is een zeer complete oplossing 
die ons in de toekomst blijft faciliteren. Voorheen 
was ik de mening toegedaan dat software zich altijd 
aan mijn processen dient aan te passen. Nu denk 
ik dat je niet altijd het wiel opnieuw hoeft uit te vin-
den. De processen in NAV zijn wereldwijd getoetst 
en juist bevonden. Wellicht is het daarom goed om 
ook te zien hoe een proces standaard is onderge-

bracht in de software en dat in je eigen bedrijf te 
integreren. Het voordeel van NAV is dat beide mo-
gelijkheden naast elkaar bestaan; standaard proces-
sen maar wel met maatwerk mogelijkheid. Je kunt 
daarmee zelf bepalen wat je bedrijfsspecifiek maakt.” 
 

Project in het kort 

De uitdagingen

1	 Productspecificaties per eindklant 

inzichtelijk 

2	 Financieel geïntegreerd   

3	 Sneller, preciezer en op maat kunnen 

leveren 

De oplossing

Microsoft Dynamics NAV met IS Agriware 

De resultaten

1	 Gestructureerde orderinvoer 

2	 Bestuurbare organisatie 

3	 Stabiel Microsoft platform 

De software

Aantal gebruikers: 5 

Toepassing: facturatie, inkoop, verkoop, 

relatiebeheer, voorraad, productieplan-

ning 

Het bedrijfsbrede ERP pakket Microsoft 
Dynamics NAV is de onderliggende 
basis van IS Agriware. De software 
omvat alle functionele disciplines zoals 
financieel, inkoop, verkoop & marketing, 
productie en voorraad. NAV is een 
gebruiksvriendelijke ERP oplossing die 
flexibel en eenvoudig te integreren is 
met andere producten. 

Microsoft Dynamics NAV ondersteunt 
uw medewerkers in hun dagelijkse 
werkzaamheden waardoor zij efficiënter 
kunnen werken. Het systeem biedt 
u grip en helpt u de prestatie van uw 
organisatie te optimaliseren. Door de 
beschikbaarheid van de juiste informa-
tie op het juiste moment, kunt u beter 
gefundeerde beslissingen nemen.

Over 
Microsoft 
Dynamics NAV


