
Software voor kwekerijen

HONSELERSDIJK - Levoplant behoort met 

vier productielocaties tot de marktleiders in 

de teelt van Phalaenopsis (potorchidee) en 

Cordyline australis (kuipplant). Kwaliteit en 

leverbetrouwbaarheid vormen de kernwaar-

den van de onderneming. Ook de sterke wil 

tot innoveren is een constante factor. Le-

voplant is zijn tijd vooruit als het gaat om 

wateropslag en efficiënt energiegebruik. In 

combinatie met een verregaande automati-

sering en vakbekwame medewerkers leidt 

dit tot kwaliteitsproducten die ver in Europa 

te vinden zijn.

Ron Fransen (verkoopdirecteur) over het inno-

vatieve karakter van Levoplant: ‘Wat er te au-

tomatiseren valt, hebben wij uitgevoerd. Ieder 

moment nog wordt er nagedacht wat er beter 

kan. Dat houdt nooit op. Het kan namelijk altijd 

beter.’ Serge Boon (Hoofd ICT & Automatise-

ring): ‘Het gaat om de ontwikkeling. Ieder pro-

ces kan verbeterd worden. Dat kan zelfs gaan 

om één bepaalde schakel.’ Fransen: ‘De wil om 

het beter te doen zit als het ware in de genen 

van het bedrijf. Van oudsher al. In de tijd dat er 

nog geen computers waren werden er al me-

chanische oplossingen gezocht.’

Oplossingen waren er ook nodig om de lo-

gistiek in het bedrijf (verder) te optimaliseren. 

Kracht zoekt kracht en Indigo Solutions bood 

het antwoord. Boon: ‘Wij werkten al met Navi-

sion. De extra module die Indigo schreef, Inno-

vision die oorspronkelijk voor de glastuinbouw 

bedoeld was, verzorgt de totale communicatie 

tussen ons automatiseringssysteem en de Na-

vision software.’

In de immense productiehal, waar letterlijk aan 

de lopende band planten gesorteerd worden, 

wordt duidelijk wat Boon bedoeld. Iedere plant 

op de band gaat langs een camera.

Na die passage wordt er automatisch een rap-

port opgemaakt: hoe lang is de plant, welke 
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Levoplant is een echt familiebedrijf. 

In 1969 startten Anneke en Leo van 

der Voort in Wateringen met 7.000 

m². Levoplant beslaat nu - met vier 

vestigingen - een totaaloppervlakte 

van ruim 135.000 m².

Naast Leo van der Voort bestaat 

de directie uit zoon Léon en twee 

schoonzonen, Henry Duijvestijn en 

Ron Fransen.

Klant aan het woord

“Kracht zoekt 
kracht en Indigo 
Solutions biedt het 
antwoord”

Ron Fransen, 
verkoopdirecteur Levoplant BV

Indigo Solutions BV is een specialist 
als het gaat om het leveren van 
softwaretoepassingen voor optimalisatie 
van de processen op een kwekerij. 
Hiertoe heeft Indigo een 2-tal standaard 
oplossingen ontwikkeld. Voor een 
optimaal inzicht in de logistieke en 
financiële processen is de IS Agriware® 
add-on ontwikkeld, gebaseerd op 
het standaard ERP softwarepakket 
Microsoft Dynamics™ NAV. Voor de 
aansturing, visualisatie & communicatie 
met diverse mechanische systemen is 
de ISAL software ontwikkeld.
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kleur heeft hij, hoeveel knoppen zitten er in. Die 

informatie wordt opgeslagen en teruggekop-

peld naar het voorraadbeheer, maar is ook de 

basis voor de pakbon, de veilingbrief en de uit-

eindelijke factuur.

Boon: ‘Navision is volledig geïmplementeerd en 

er werken nu zes bedrijven mee. Naar tevreden-

heid mag ik zeggen. Via de nieuwe module wer-

ken wij nu ook met verschillende schermen zo-

dat je heel gemakkelijk fusten (pakketten – red.) 

kunt samenstellen. Bij de orderinvoer wordt dat 

vertaald naar een fust van bijvoorbeeld twee wit, 

twee geel, twee paars en twee roze planten.’ 

Op de pakbon staat dit allemaal genoteerd die 

op zijn beurt weer de basis is voor de com-

municatie naar de veiling én de mensen op de 

werkvloer. Zo weten zij wat zij moeten inpakken. 

‘Indigo zit zo bezien in het hart van ons bedrijf.’

Levoplant werkt met het complete bedrijfsbrede 

systeem van Indigo: van verkoop en planning 

tot de zogenaamde Agriware® CTS module: 

het Container Transport Systeem. ‘Navision is 

heel flexibel. Als je het kunt verzinnen, kun je 

het maken. Het is heel vrij programmeerbaar. 

Voor ons is dat goed: een idee kan dan redelijk 

snel en vlot in het systeem ingeprogrammeerd 

worden.’ Ron Fransen: ‘Navision is in de basis 

goed. Daar zit al een financiële module in. Ik zag 

het toen helemaal zitten. Met de module van 

Indigo is de communicatie sterk verbeterd.‘

Voor de vier vestigingen van Levoplant is het 

rendement groot: meer inzicht, betere structuur, 
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Project in het kort

De uitdagingen

1. 	Alle vestigingen voorzien van standaard 

software

2. 	Meer inzicht in processen / efficiënter 

werken

3. 	Koppeling logistieke proces / financiële 

proces

De oplossing

Microsoft DynamicsTM NAV

De resultaten

1. Verkoopproces van alle vestigingen 

centraal beheerd

2. Inzicht in productieproces (beheersing)

3. Kostenbesparing door systeemintegratie

De software

Aantal gebruikers	: 30

Toepassing : financieel, inkoop, verkoop, re-

latiebeheer, voorraad, productie, personeel

Software voor kwekerijen

Jonge planten

Groentekwekers

Logistieke software

Perkgoed

Potplanten

Vermeerderaars

Klant aan het woord

Microsoft Dynamics Navision (NAV) 
is een integraal bedrijfsbreed (ERP-) 
systeem dat alle functionele gebieden 
van een organisatie ondersteunt: 
boekhouding, personeel, voorraadbe-
heer en logistiek tot aan verkoop- en 
relatiebeheer. 

De integratie van informatie zorgt voor 
efficiëntere bedrijfsprocessen.
Het systeem is modulair opgebouwd en 
eenvoudig aan te passen aan verande-
rende wensen en/of omgeving.
Extra functionaliteit is daarom eenvou-
dig toe te voegen. Kortom: efficiënter 
en prettiger werken door integrale 
systeemondersteuning.

Over NAV


